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RANCILIO CONFERMA LA SUA POLITICA DI ESPANSIONE CON
IMPORTANTI NOVITA IN SVIZZERA E SUI MERCATI ASIATICI

pochi mesi dall'acquisizione da parte di
A Rancilio di una partecipazione qualifica-

ta della societa svizzera Egro Coffee Sy-
stems, si creano gia delle importanti sinergie tra
le due aziende: una nuova organizzazione com-
merciale per il mercato asiatico ¢ un distributore
esclusivo per la Svizzera.
Rancilio ha potenziato la sua presenza nei mer-
cati asiatici condividendo l'ufficio di rappresen-
tanza Egro a Hong Kong ed il suo a Melbourne.
Diversi sono i vantaggi derivanti da questa al-

leanza: l'offerta di un migliore
servizio e di un piu qualifican-
te supporto ai partners, la ge-
stione di una gamma prodotti
ampia ed in grado di soddisfa-
re veramente tutte le esigenze e
la copertura quasi capillare di
un territorio vasto e strategico.
Per quanto riguarda il mercato svizzero, la di-
stribuzione sull'intero territorio elvetico € ge-
stita e curata direttamente da Egro, che conta,
solo per questo mercato, 8 area manager € 15
tecnici professionisti che operano direttamente
sul territorio.

Grazie anche all'aiuto di aleuni rivenditori locali,
questa organizzazione vanta una presenza capil-
lare nel Paese, da cui ne deriva: potenziamento
del servizio di assistenza tecnica, ottimizzazione
dei tempi di consegna e relazioni piti dirette conii
clienti.
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ALLA CONQUISTA
DI NUOVI MERCAT!

Grazie a questa operazione, Rancilio puo ora of-
frire a tutti i clienti nel mondo un'offerta unica e
fortemente differenziata, che coniuga I'eccellen-
za italiana nella produzione di macchine per
caffe tradizionali all'esperienza svizzera nelle su-
perautomatiche.

Per Rancilio & una grande opportunita, una sfida
stimolante per raggiungere sempre nuovi obietti-
vi crescendo insieme ai propri partners.

Per informazioni:
Rancilio macchine per catfi Spo
www rancilio.com

| 1976-2006

I

VINSERVICE HA SPILLATO

FESTEGGIATO IL TRENTESIMO ANNIVERSARIO
DELLA FONDAZIONE DELL'AZIENDA LEADER NEGLI
IMPIANTI ALLA SPINA

| 30 ANNI

Grande cerimonia a Zanica (Bg) presso la se-
de della Vinservice per festeggiare i 30 anni
di creazione della societa. Nata nel 1976 da
un'idea di Riccardo Guadalupi, validamente
supportato dalla moglie Daniela, la Vinservi-
ce Dispensing Group nel corso di questo
trentennio non ha mai smesso di crescere e,
soprattutto, di innovare.

Seconda
generazione

La festa a cui erano presenti autorita istituzio-
nali, operatori, clienti, collaboratori, dipen-
denti, giornalisti, si & aperta con la benedizio-
ne dello stabilimento e il classico taglio del
nastro inaugurale a opera di Vittoria e Giulio
Guadalupi, figli dei fondatori, che sono entra-
ti, ormai da diverso tempo, a pieno titolo nel-

Vittoria e Giulio Guadalupi

la conduzione dell'azienda di famiglia. E di
8.500 mq la superficie totale dello stabilimento
della Vinservice, di cui l'ultima parte & operativa
da poco pit di un anno.

Sono 15.000, invece, le referenze a codice dispo-
nibili presso la societa e di tutti i prezzi: si va dai
35/40 euro del semplice rubinetto ai 3.000 euro
dell'impianto alla spina completo.

Fatturato:
pitt 20%

Un'azienda completa con un fatturato piu che
ragguardevole: 15 milioni di euro, con un incre-
mento del 20% rispetto all'anno precedente. Un
fatturato ricavato in gran parte all'estero: pesa in-
fatti il 72% la quota export, I'ltalia copre il 28%.
Numerosi i clienti importanti che hanno apprez-
zato gli impianti alla spina prodotti dalla Vinser-
vice. Fra i tanti, Coca-Cola, Pepsi Cola ed Hei-
neken. Tante le novita presentate in termini di
prodotti. E on line il nuovo sito utile per informa-
zioni e ordini. Un click e la spina € servita...

Per informazioni:

Vinservice

Via Falcone 26/34, Zanica (Bg)

Tel. 033 672361

winw.vinservice.it - info@vinservice.i
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